


Opis przedsiewziecia

* Nazwa przedsiewziecia:
Biuro Rachunkowe , Liczydetko”
* Forma organizacyjno-prawna :
Spotka cywilna
* Lokalizacja:

ul. Mickiewicza 69/9 12-100 Szczytno, lokal
wiasny jednego ze wspotwftascicieli Pana
Macieja Sroka o pow. 70m2 .



lle podobnych firm funkcjonuje na lokalnym
rynku?

* Na lokalnym rynku w miejscowosci Szczytno
obecnie funkcjonujg 22 biura rachunkowe,
ktore Swiadczg ustugi rachunkowe w roznym
zakresie.



Wspolwlasciciele firmy:

Pani Amelia Skowron
Pani Julia Gofgbek
Pan Maciej Sroka



Charakterystyka rynku

» Obstuga klientow gtéwnie z terenu miasta
Szczytno oraz z miejscowosci gminnych
przylegajgcych do Gminy Szczytno.

» Mozliwosc¢ rozszerzenia dziatalnosci w
pozniejszym etapie rozwoju firmy poza
granicami miasta, czyli dotarcie rowniez do
klientow z roznych czesci kraju, dzieki ustugom
Swiadczonym takze internetowo.



Argumenty przekonujace ze projekt
uda sie zrealizowa¢

»0Otrzymanie dotacji z UE na rozpoczecie
dziatalnosci, stworzenie miejsc realizacji
praktyk dla ucznidw Szkoty Sredniej o profilu
technik rachunkowosci. Zatrudnianie
doradcow, ktorzy maja szerokg wiedze z
zakresu prawa i rachunkowosci, promocyjne
ceny.



Uslugi ofiarowane przez Biuro

» szeroki wachlarz ustug ksiegowych,

» prowadzenie petnej ksiegowosci dla
przedsiebiorcow,

» doradztwo i ustugi podatkowe,

» obstuga ptatnosci rachunkéw bankowych na
zlecenie klientow,

» ustugi kadrowo - ptacowe,
» sporzadzanie deklaracji ZUS i podatkowych.



Mocne i stabe strony
Biura Liczydelko

v . lokalizacja, wysokie wyksztatcenie
kadry pracowniczej, kompleksowe ustugi, dobra
organizacja pracy, wysoki poziom wykonywanej pracy,
wyposazenie biura na wysokim poziomie, przystepne
ceny za ustugi rachunkowe.

X Stabe strony: zbyt duza konkurencja, wieksze
doswiadczenie konkurencji, brak statych klientow,
ograniczone srodki na dziatania marketingowe.




Szanse i zagrozenia

v : rozwa0j przedsiebiorstwa poprzez zdobycie
nowych klientow, postep technologiczny, mtody peten
zapatu do pracy personel pracowniczy, pozyskanie
funduszy na rozwoj z UE, mozliwosci stworzenia miejsca
do realizacji praktyk dla uczniow szkoét srednich.

XZagrozenia: zbyt czesto zmieniajace sie przepisy
prawne, silne dziatalnie i rozwo6j konkurencji na rynku
lokalnym, polityka panstwa, zmniejszenie popytu na
oferowane ustugi, niewyptacalnosc firm korzystajgcych z
naszych ustug.




Popyt na tego typu ushugi

» Na obecnym rynku, przy ciggle zmieniajgcej sie
sytuacji gospodarczej popyt na ustugi rachunkowe
jest bardzo duzy, ostatnio wprowadzone zmiany w
podatkach powodujg, ze spoteczenstwo zwraca sie o
pomoc podatkowg do biur rachunkowych.



Opis planow zwigzanych z akcjami
promocyjnymi

Proponujgc wtasne ustugi, bedziemy starali sie
cenowo dorownac konkurencji, jednoczesnie
proponujgc swoje ustugi w promocyjnych
cenach, co z pewnosciq przetozy sie na
pozyskanie klientow.



Plan Marketingowy

reklama internetowa,
ulotki reklamowe,

zamieszczenie szyldu na budynku siedziby
biura rachunkowego,

zamieszczenie reklamy w prasie lokalnej,
logo biura,

gadzety reklamowe z logo biura dla statych
klientow.



Szacunkowe koszty promocji przedsiewziecia

Reklama internetowa fgcznie z zatozeniem strony
internetowej biura rachunkowego - 500,00zt 2.

ulotki reklamowe - 2 500,00zt

Szyld na budynku biura - 2 500,00zt
Reklama w prasie lokalnej - 500,00zt
Gadzety reklamowe - 1 000,00zt

Wykonanie loga biura poprzez zlecenie profesjonalnej
firmie - 3 500,00zt

Razem szacunkowe koszty marketingowe:
10 500,00 zt



Plan dynamiki zatrudnienia w firmie

» Planowana liczba pracownikdéw : dwdch pracownikéw
zatrudnionych na state, jedna osoba zatrudniona na
umowe zlecenie.

»> W pierwszym kwartale planowane jest zatrudnienie
jednej osoby i witascicieli.

» W miare rozwoju firmy oraz rozszerzenia dziatalnosci
przewiduje sie zwiekszenie zatrudnienia.

» Wielkos¢ ptac: obstuga firm (2 osoby) 4100 zt brutto.
Przewidujemy korekte ptac w skali rocznej o stope
inflacji.



Opis planu wdrozenia biznesplanu w zycie

* Pozyskanie zewnetrznych zrodet finansowania oraz
wptata na rachunek biezacy wktadu wtasnego dwoch
wspotwiascicieli, uruchomienie biura rachunkowego
wyposazonego w narzedzia do pracy (urzadzenia
oraz meble biurowe), pozyskanie klientow.

* Czas trwania dziatania 1 miesigc.

* Osoby odpowiedzialne za wykonanie dziatania to:
Amelia Skowron, Julia Gotgbek, Maciej Sroka.



Zrodta finansowania przedsiewziecia

> wtasne $rodki 2 wspotwiascicieli w wysokosci 100
000,00 tys. zt jako wktad wtasny na rozpoczecie
dziatalnosci.

» Dotacje z Funduszy dla oséb mtodych nowo
otwierajgcych dziatalnos¢ gospodarczg,
planowane otrzymanie dotacji w wysokosci
20 000,00 tys. zt

» Kredyt bankowy w wysokosci: 40 000,00 tys. zt na
okres 4 lat, z oprocentowaniem 6% w skali roku.



Sposoby pozyskania kapitatu

» Wtasne $rodki finansowe
» Kredyt bankowy
» Dotacje



Rachunek potencjalnych zyskow
| strat

* Przewidywany zysk ze swiadczonych ustug
planowany jest w wysokosci
okoto 65 000, 00 zt miesiecznie.



Dlaczego projekt zastuguje na nagrode?

* Opierajgc sie na przygotowanych danych
finansowych firmy stwierdzamy, ze program
inwestycyjny jest wykonalny w catym
opisywanym zakresie, a jego realizacja
Znacznie zaawansowana zapewnia sprawne
funkcjonowanie firmy. Co w efekcie przyniesie
znaczne zyski. Nasz projekt jest przysztosciowy
z duzymi mozliwosciami powodzenia w
realnym swiecie.



DZIEKUJEMY ZA UWAGE
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